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1. Identificacién da programacién

Centro educativo

Cédigo Centro Concello Apo .
académico
36014544 Indalecio Pérez Tizén Tui 2024/2025
Ciclo formativo
Codigo -
da familia Familia profesional . Cedigo dc_> Ciclo formativo Grao Réxime
. ciclo formativo
profesional
COM Comercio e marketing CD2COM000100 Actividades comerciais g‘gﬁg formativos de 9ra0 | p 4yime xeral-ordinario
Modulo profesional e unidades formativas de menor duracion (*)
Cédigo Sesions Horas Sesions
Nome Curso . ) .
MP/UF semanais anuais anuais
MP1231 Dinamizacion do punto de venda 2024/2025 6 159 190
MP1231_12 Organizacion da superficie comercial € merchandising 2024/2025 6 109 130
MP1231_22 Rotulacion, cartelaria e escaparatismo 2024/2025 6 50 60

(*) No caso de que o modulo profesional estea organizado en unidades formativas de menor duracion

Profesorado responsable

Profesorado asignado ao médulo MONICA AMOEDO VIDAL

Outro profesorado

Estado: Supervisada
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2. Concrecion do curriculo en relaciéon coa sua adecuacion as caracteristicas do ambito produtivo

Este mddulo profesional ten a formacion necesaria para desempefiar as funcions de desefio de espazos comerciais e escaparates.

As actividades profesionais asociadas a esta funcidn se aplican na distribucion e organizacion dun espazo comercial, analizando os elementos basicos que o conforman, na seleccion de elementos interiores e
exteriores da implantacién comercial, na fixacion de criterios de composicién e montaxe de escaparates, na analise de informacion sobre psicoloxia de personas consumidoras, as tendencias, os criterios estéticos e
os criterios comerciais, no desefio dos distintos tipos de escaparates e na organizacion e montaxe dos mesmos. Todo isto encamifiado a organizar a superficie comercial aplicando técnicas de merchandising,
colocar, exporier e repofier productos na zona de vendas, atendendo a criterios comerciais, aplicar técnicas de publicidade no lugar de venda e animar o establecemento, realizar os escaparates e coidando dos
elementos exteriores, aplicando técnicas profesionais, aplicar acciéns promocionais para rendibilizar os espazos dos establecementos comerciais e aplicar métodos de control de accions de merchandising.

Ao mesmo tempo potenciando ou creando a cultura de prevencién de riscos laborais, promovendo unha cultura de respecto ambiental, a excelencia no traballo, o cumprimento de normas de calidade, creatividade,
innovacion, desefio e accesibilidade universal, especialmente en relacion coas personas con discapacidade.

3. Relacién de unidades didacticas que a integran, que contribuiran ao desenvolvemento do médulo profesional, xunto coa secuencia e o tempo asignado para o
desenvolvemento de cada unha

u.D. Titulo Descricion Duracion (sesions) Peso (%)
Importancia do comportamento da
1 clientela na Organizacion da superficie | Clasificacion dos sistemas de venda existentes e diferentes tipos de clientela 8 5
comercial
2 O establecemento comercial Ubicacién, tramites administrativos e interior e exterior dun punto de venda 14 5
3 dOégvaer:ézcmn & desefio interior do punto Diferentes formas de implantar e distribuir a superficie de venda 18 7
4 O surtido Magnitudes e organizacion 13 8
5 A xestion do surtido Criterios para a sua xestion 12 5
6 O lineal € a implantacién do producto no Estratexias para a implantacion dos productos 15 10
punto de venda
Publicidad e relaciéns publicas do . - -
7 establecemento comercial Medios publicitarios utilizados polo punto de venda 18 10
8 cgr?doans promocionais no punto de Diferentes tipos de promociéns e os custos derivados dos mesmos 15 10
Métodos de control da dinamizacion do » .
9 punto de venda Instrumentos para controlar as acciéns que se realizan no punto de venda 17 10
10 PLV e outros elementos de animacion | Carteleria e publicidade no punto de venda 18 10
1 O escaparatismo Concepto, caracteristicas e recursos 13 10
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u.D. Titulo Descricion Duracion (sesions) Peso (%)
12 Desefio dun escaparate Confeccidn de escaparates aplicando diferentes técnicas 29 10
4. Por cada unidade didactica
4.1.a) Identificacion da unidade didactica
N.° Titulo da UD Duracion
1 Importancia do comportamento da clientela na Organizacion da superficie comercial 8

4.1.b) Resultados de aprendizaxe do curriculo que se tratan

Resultado de aprendizaxe do curriculo Completo
RA1 - Organiza a superficie comercial, aplicando técnicas de aproveitamento éptimo de espazos e criterios de seguridade e hixiene NO
4.1.d) Criterios de avaliacion que se aplicaran para a verificacién da consecucién dos obxectivos por parte do alumnado
Criterios de avaliacion
CA1.1 Identificaronse os tramites oportunos para a obtencion de licenzas e autorizacions de elementos externos na via publica
4.1.e) Contidos
Contidos
Comportamento da clientela no punto de venda.
Determinantes do comportamento da poboacién consumidora. Condicionantes externos.
4.2.a) Identificacién da unidade didactica
N.° Titulo da UD Duracion
2 O establecemento comercial 14
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4.2.b) Resultados de aprendizaxe do curriculo que se tratan

jB|ICIB

Resultado de aprendizaxe do curriculo Completo
RA1 - Organiza a superficie comercial, aplicando técnicas de aproveitamento éptimo de espazos e criterios de seguridade e hixiene NO
4.2.d) Criterios de avaliacion que se aplicaran para a verificaciéon da consecucion dos obxectivos por parte do alumnado
Criterios de avaliacion
CA1.1 Identificaronse os tramites oportunos para a obtencion de licenzas e autorizacions de elementos externos na via publica
CA1.5 Determinaronse métodos para reducir barreiras psicoldxicas e fisicas de acceso ao establecemento comercial
CA1.6 Describironse as medidas que se aplican nos establecementos comerciais para conseguir que a circulacion da clientela sexa fluida e poida permanecer o maximo tempo posible no interior
CA1.8 Identificouse a normativa de seguridade e hixiene referida & distribucion en planta dunha superficie comercial
4.2.e) Contidos
Contidos
Normativa e tramites administrativos na apertura e na implantacion.
Recursos humanos e materiais no punto de venda.
4.3.a) Identificacion da unidade didactica
N.° Titulo da UD Duracion
3 Organizacion e desefio interior do punto de venda 18
4.3.b) Resultados de aprendizaxe do curriculo que se tratan
Resultado de aprendizaxe do curriculo Completo
NO

RA1 - Organiza a superficie comercial, aplicando técnicas de aproveitamento éptimo de espazos e criterios de seguridade e hixiene
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4.3.d) Criterios de avaliacion que se aplicaran para a verificacion da consecucién dos obxectivos por parte do alumnado
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Criterios de avaliacion

CA1.2 Dispuxéronse os elementos da tenda, da moblaxe e de exposicién, segundo as necesidades da superficie de venda

CA1.3 Determinaronse as principais técnicas de merchandising que se utilizan na distribucion dunha superficie de venda

CA1.4 Definironse as caracteristicas dunha zona fria e dunha zona quente nun establecemento comercial

CA1.7 Describironse os criterios que se utilizan na distribucion lineal do solo por familia de produtos, explicando vantaxes e inconvenientes

4.3.e) Contidos

Contidos
Técnicas de merchandising.
Distribucion dos corredores.
Implantacién das seccidns.
Zonas quentes e zonas frias.
Normativa aplicable ao desefio de espazos comerciais.
Disposicion da moblaxe.
4.4.a) Identificacion da unidade didactica
N.° Titulo da UD Duracion
4 O surtido 13
4.4.b) Resultados de aprendizaxe do curriculo que se tratan
Resultado de aprendizaxe do curriculo Completo
RA2 - Coloca, expdn e repdn os produtos na zona de venda, atendendo a criterios comerciais, a condicions de seguridade e a4 normativa NO

-5-
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4.4.d) Criterios de avaliacion que se aplicaran para a verificacion da consecucién dos obxectivos por parte do alumnado

Criterios de avaliacion

CA2.1 Delimitaronse as dimensiéns da variedade de produtos

CA2.2 Estableceuse o niimero de referencias segundo caracteristicas dos produtos, espazo dispofiible e tipo de lineal

CA2.5 Clasificaronse os produtos en familias, consonte a normativa

4.4.e) Contidos

Contidos

Estrutura e caracterizacion da variedade de produtos.

Caracteristicas técnicas, comerciais e psicoldxicas dos produtos.
Normativa.

Obxectivos, criterios de clasificacion e tipos de variedade de produtos.
Métodos de determinacion da variedade de produtos.

Amplitude da variedade de produtos: largura e profundidade.

4.5.a) Identificacion da unidade didactica

N.° Titulo da UD Duracion

5 A xestion do surtido 12

4.5.b) Resultados de aprendizaxe do curriculo que se tratan

Resultado de aprendizaxe do curriculo Completo

RA2 - Coloca, expdn e repdn os produtos na zona de venda, atendendo a criterios comerciais, a condicions de seguridade e a4 normativa NO
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4.5.d) Criterios de avaliacion que se aplicaran para a verificacion da consecucién dos obxectivos por parte do alumnado

Criterios de avaliacion

CA2.3 Realizéronse simulaciéns de rotacién dos produtos nos lineais dun establecemento comercial

4.5.e) Contidos

Contidos
Facings: regras de implantacion.
Eleccion de referencias.
Limiar de supresion de referencias.
Clasificacion de produtos por familias, gamas, categorias, posicionamento, acondicionamento e codificacion.
Produtos gancho e produtos estrela.
4.6.a) Identificacion da unidade didactica
N.° Titulo da UD Duracién
6 O lineal e a implantacion do producto no punto de venda 15
4.6.b) Resultados de aprendizaxe do curriculo que se tratan
Resultado de aprendizaxe do curriculo Completo
RA2 - Coloca, expon e repon os produtos na zona de venda, atendendo a criterios comerciais, a condiciéns de seguridade e & normativa NO

4.6.d) Criterios de avaliacion que se aplicaran para a verificacion da consecuciéon dos obxectivos por parte do alumnado

Criterios de avaliacion

CA2.4 Analizaronse os efectos que producen na poboacion consumidora os modos de colocacion de produtos nos lineais
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Criterios de avaliacion

CAZ2.6 Identificaronse os parametros fisicos e comerciais que determinan a colocacion dos produtos en diversos niveis, zonas do lineal e posiciéns

CA2.7 Interpretaronse planogramas de implantacion e reposicion de produtos no lineal

CA2.8 Realizouse a distribucion e a colocacion dos produtos no lineal, aplicando técnicas de merchandising

4.6.e) Contidos

Contidos
0Zonas e niveis do lineal.
Sistemas de reparticion e de reposicion do lineal.
Tipos de exposicions do lineal.
Lineal dptimo e lineal minimo.
Tempos de exposicion.
Definicion e funciéns do lineal.
4.7.a) Identificaciéon da unidade didactica
N.° Titulo da UD Duracién
7 Publicidad e relaciéns publicas do establecemento comercial 18
4.7.b) Resultados de aprendizaxe do curriculo que se tratan
Resultado de aprendizaxe do curriculo Completo
RA3 - Determina acciéns promocionais para rendibilizar os espazos de establecementos comerciais, aplicando técnicas para incentivar a venda, e para a captacion e fidelizacion de clientela NO
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4.7.d) Criterios de avaliacion que se aplicaran para a verificacion da consecucién dos obxectivos por parte do alumnado

Criterios de avaliacion

CA3.1 Describironse os medios promocionais que habitualmente se utilizan nun pequeno establecemento comercial

4.7.e) Contidos

Contidos
Proceso de comunicacion comercial: elementos basicos.
Mix de comunicacién: tipos e formas.
Politicas de comunicacion.
Publicidade no lugar de venda.
Relaciéns publicas.
4.8.a) Identificaciéon da unidade didactica
N.° Titulo da UD Duracién
8 Acciéns promocionais no punto de venda 15
4.8.b) Resultados de aprendizaxe do curriculo que se tratan
Resultado de aprendizaxe do curriculo Completo
RA3 - Determina acciéns promocionais para rendibilizar os espazos de establecementos comerciais, aplicando técnicas para incentivar a venda, e para a captacion e fidelizacion de clientela NO

4.8.d) Criterios de avaliacion que se aplicaran para a verificacion da consecuciéon dos obxectivos por parte do alumnado

Criterios de avaliacion

CA3.2 Enumeraronse as principais técnicas psicoloxicas que se aplican nunha accién promocional
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Criterios de avaliacion

CA3.3 Consideraronse as situacions susceptibles de introducir unha accion promocional

CA3.4 Programaronse, segundo as necesidades comerciais e 0 orzamento, as accions mais axeitadas

CA3.5 Seleccionouse a accidn promocional mais axeitada para os obxectivos comerciais

4.8.e) Contidos

Contidos

OExecucion das campafias.

Efectos psicoléxicos e socioldxicos das promociéns na poboacioén consumidora.
Normativa de seguridade e hixiene na realizacién de promociéns de vendas.

Promociéns de fabrica, de distribucion e dirixidas & poboacion consumidora.

Promocion de vendas.

Elaboracion de informes sobre politica de comunicacién utilizando aplicaciéns informaticas.
Adecuacion promocional ao establecemento e & planificacion anual, mensual ou semanal.
Razéns de control de eficacia de acciéns promocionais.

Aplicacion de medidas correctoras.

4.9.a) Identificaciéon da unidade didactica

N.° Titulo da UD

Duracién

9 Métodos de control da dinamizacion do punto de venda

17

4.9.b) Resultados de aprendizaxe do curriculo que se tratan

Resultado de aprendizaxe do curriculo

Completo

RA4 - Aplica métodos de control de acciéns de merchandising e avalia os resultados obtidos

Sl

-10-
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Criterios de avaliacion

CA4.1 Estableceuse o procedemento de obtencion do valor das razéns de control

CA4.2 Describironse os instrumentos de medida que se utilizan para valorar a eficacia dunha accién promocional

CA4.3 Calcularonse as razéns que se utilizan para o control das acciéns de merchandising

CA4.4 Avaliouse a eficacia da accién promocional, utilizando as principais razéns que a cuantifican

CA4.5 Realizéronse informes onde se interpreten e se argumenten os resultados obtidos

4.9.e) Contidos

Contidos

Criterios de control das acciéns promocionais.
Razéns e indices econdmico-financeiros: marxe bruta, taxa de marca, existencias medias, rotacion do existencias, rendibilidade bruta, etc.

Andlise de resultados.

4.10.a) Identificacion da unidade didactica

N.° Titulo da UD Duracion
10 PLV e outros elementos de animacion 18
4.10.b) Resultados de aprendizaxe do curriculo que se tratan
Resultado de aprendizaxe do curriculo Completo
RA1 - Realiza traballos de decoracién, sinalética, rotulacion e cartelaria, aplicando técnicas de publicidade e animacién no punto de venda NO
RA2 - Realiza os escaparates adecuados as caracteristicas esenciais dos establecementos e coida os elementos exteriores, aplicando técnicas profesionais NO

-11-
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4.10.d) Criterios de avaliacion que se aplicaran para a verificacién da consecuciéon dos obxectivos por parte do alumnado
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Criterios de avaliacion

CA1.1 Animouse e decorouse o establecemento segundo a planificacién anual, dinamizandoo segundo a politica comercial do establecemento

CA1.2 Elaborouse papelaria segundo o libro de estilo corporativo dun establecemento

CA1.3 Asociaronse tipografias cos efectos que producen na poboacién consumidora

CA1.4 Elaboraronse formas de cartelaria acordes con cada posicionamento e coa sinalética

CA1.5 Creéronse mensaxes que se lle queiran transmitir & clientela mediante as técnicas de rotulacién, combinando materiais que consigan a harmonizacion entre forma, textura e cor

CA2.3 Argumentaronse as funcions e os obxectivos que pode ter un escaparate

4.10.e) Contidos

Contidos

Publicidade no lugar de venda.
Cartelaria no punto de venda.
Tipos de elementos de publicidade: stoppers, pancartas, displays, carteis, etc.

Normativa e tramites administrativos na implantacion externa.

4.11.a) Identificaciéon da unidade didactica

N.° Titulo da UD

Duracién

11 O escaparatismo

13

4.11.b) Resultados de aprendizaxe do curriculo que se tratan

Resultado de aprendizaxe do curriculo

Completo

RA1 - Realiza traballos de decoracion, sinalética, rotulacion e cartelaria, aplicando técnicas de publicidade e animacion no punto de venda

NO

-12 -
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Resultado de aprendizaxe do curriculo Completo

RA2 - Realiza os escaparates adecuados as caracteristicas esenciais dos establecementos e coida os elementos exteriores, aplicando técnicas profesionais NO

4.11.d) Criterios de avaliacion que se aplicaran para a verificaciéon da consecucion dos obxectivos por parte do alumnado

Criterios de avaliacion

CA1.6 Utilizaronse programas informaticos de edicion ao realizar carteis para o establecemento

CA2.1 Analizouse un estudo no que se analice o desefio e a montaxe de escaparates en establecementos comerciais de diferentes tipos

CA2.2 Explicaronse os efectos psicoloxicos que producen na poboacion consumidora as técnicas utilizadas en escaparatismo

CA2.4 Definironse os criterios de valoracidn do impacto que pode producir un escaparate no volume de vendas

4.11.e) Contidos

Contidos

Formas publicitarias especificas da publicidade no lugar de venda.
Eficacia do escaparate: razons de control.

Planificacion de actividades.

Materiais e medios.

Escaparate: clases.

Orzamento de implantacion de escaparate.

Cronograma.

Criterios econdmicos e comerciais na implantacion.

O escaparate e a comunicacion.

-13-
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Contidos
Percepcion e memoria selectiva.
4.12.a) Identificaciéon da unidade didactica
N.° Titulo da UD Duracion
12 Desefio dun escaparate 29
4.12.b) Resultados de aprendizaxe do curriculo que se tratan
Resultado de aprendizaxe do curriculo Completo
RA1 - Realiza traballos de decoracién, sinalética, rotulacion e cartelaria, aplicando técnicas de publicidade e animacién no punto de venda NO
RA2 - Realiza os escaparates adecuados as caracteristicas esenciais dos establecementos e coida os elementos exteriores, aplicando técnicas profesionais NO

4.12.d) Criterios de avaliacion que se aplicaran para a verificacion da consecucion dos obxectivos por parte do alumnado

Criterios de avaliacion

CA1.7 Montéronse os elementos decorativos en condicidns de seguridade e prevencion de riscos laborais

CA2.5 Especificaronse os criterios de seleccion dos materiais que se vaian utilizar e o orzamento dispofiible

CA2.6 Definironse os criterios de composicion e montaxe dos escaparates, atendendo a criterios comerciais

CA2.7 Desefidronse escaparates aplicando os métodos axeitados e as técnicas precisas, segundo un bosquexo

CA2.8 Montaronse escaparates con obxectivos comerciais diversos

4.12.e) Contidos

Contidos

Normativa de seguridade e prevencion de riscos laborais.

-14 -
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Contidos

Elementos exteriores.

Olmaxe.

Asimetria e simetria.

Formas xeométricas.

A cor na definicién do escaparate: psicoloxia e fisioloxia da cor.

lluminacién en escaparatismo.

Elementos para a animacion do escaparate: modulos, carteis, sinalizacion, etc.
Aspectos esenciais do escaparate.

Principios de utilizacién e reutilizacién de materiais de camparias de escaparates.
Bosquexos de escaparates.
OProgramas informaticos de desefio e distribucion de espazos.

Normativa de seguridade na montaxe dun escaparate e elementos exteriores.

Incidencias na implantacion e medidas correctoras.

5. Minimos exixibles para alcanzar a avaliacién positiva e os criterios de cualificacién

Minimos esixibles: Os marcados ao longo da programacidn, acordes 6 establecido na lexislacion en vigor.
A asistencia & clase sera continuada e regular (as faltas non superaran o 10% das horas lectivas do médulo), no caso contrario perderase o dereito & avaliacion continua.
Para a cualificacién do modulo teranse en conta as consideracions seguintes:

CRITERIOS DE CUALIFICACION:

1. Parte practica: constara na realizacién das actividades propostas na aula, seguindo as pautas indicadas. Estas actividades deberan entregarse en prazo na Aula Virtual, e suporan un 40% da cualificacion final de

-15-
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cada avaliacién, e realizaranse a partir de cada unha das unidades didacticas en que dividimos a materia. En cada documento deben tratarse todos os puntos relevantes dos temas correspondentes, como se
explicara na clase e quedara recollido na rubrica e na Aula Virtual, asi como constar as conclusions das analises realizadas. Deben ser orixinais, estar elaborados coas aplicacidns informaticas que se indique, seguir
0 guidn proposto e ter unha presentacion maquetada, ortografia e sintaxe axeitadas 6 nivel educativo de ciclo medio. As anélises partiran de observacions e reflexions documentadas, na medida do posible, no
documento, e empregar os conceptos técnicos aprendidos na clase de forma correcta.

2. Parte tedrica: constara na realizacion dunha proba escrita tras cada unidade didactica, de caracter tedrico-practico. Supora o 60% da cualificacién final de cada avaliacion. As probas escritas deben mostrar un
grao suficiente de adquisicion das competencias recollidas nos criterios de avaliacion correspondentes. Para lograr 0 aprobado en cada avaliacién, a media debera ser 5 ou maior de 5. Para facer media entre o
apartado tedrico e o practico, o alumnado deberd obter, como minimo, unha puntuacién de 2 sobre 6 na parte tedrica, asi como ter realizado, e entregado dentro do prazo preestablecido na Aula Virtual Moodle, un
minimo do 90% dos traballos prantexados na aula. Sen estes requisitos non se fara media e, polo tanto, non se podera lograr 0 aprobado:

- Na Avaliacion Final, a nota sera a resultante da media ponderada das 3 avaliacions do curso, tendo en conta os decimais (sen redondear). O peso sera de 25% a nota final da 12 Avaliacion, 35% da segunda
avaliacion, e do 40% da nota final da 32 Avaliacién. No caso de ter decimais a media resultante, nesta Avaliacién Final, redondearase a alza a partir de 0,5. O aprobado lograrse a partir do 5.

-As tarefas, probas escritas e actividades presentadas deberan ser orixinais. Se se detectasen tarefas plaxiadas anularanse e perderase a sta puntuacién correspondente (cualificacion nesa tarefa = 0). No caso de
que duas ou mais persoas presentasen a mesma tarefa a sancién aplicarase a todas elas.

- Usar o mébil durante un exame, asi como calquera papel escrito alleo 6s facilitados pola docente, anulara o exame, que obtera a cualificacion de 0.

Para o seguimento da materia recoméndase 0 uso do manual Dinamizacién del Punto de Venta, da editorial Paraninfo. Coma complemento de estudo, subirase material didactico a Aula Virtual.

6. Procedemento para a recuperacion das partes non superadas
6.a) Procedemento para definir as actividades de recuperacion

Cando o0 alumnado no acade a cualificacién suficiente dun 5 na avaliacion de cada trimestre tera dereito a facer a recuperacion pertinente. Con anterioridade ao exame de recuperacion, se 0 alumnado o desexa e en
horas concertadas polo/a docente que imparte esta asignatura e o propio alumnado, poderan resolverse as dubidas que se consideren, xa sexa a través de exercicios feitos na aula e previamente corrixidos, repaso
da teoria ou incluso todas aquelas actividades que se necesiten para que este alumnado poida acadar a cualificacion dun 5 para poder considerarse a materia por superada. No caso de que non se acadasen 0s
obxectivos de recuperacion, este alumnado ten dereito a un exame final, que contefia todos aqueles contidos que se consideren minimos das avaliaciéns non superadas. Para acadar que o alumnado supere a
materia, no mes de xufio, e tal como se establece na lexislacion en vigor, ata a data da proba o alumnado terd clases intensivas e personalizadas no horario indicado polo centro.
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6.b) Procedemento para definir a proba de avaliaciéon extraordinaria para o alumnado con perda de dereito a avaliacion continua

O alumnado que perdera a avaliacidn continua debera presentarse a unha proba escrita Unica de toda a materia do médulo no mes de xufio. A Perda 6 dereito de avaliacion continuada, seguindo a lexislacién en
vigor, non quitara o dereito de asistencia a clase.

As ferramentas de avaliacion que se empreguen non tefien que coincidir coas empregadas durante o curso. Aprobar a proba escrita final dos contidos de todo o temario esixe para superar 0 médulo unha nota
minima de 5 puntos sobre un total de 10. No caso de ser resultado decimal, e a partir do 5, redondearase & alza a partires do 0.6 inclusive. A nota acadada nesta proba escrita sera a nota final do/a alumno/a. Toda
nota inferior a 5 sera considerada suspenso.

7. Procedemento sobre o seguimento da programacion e a avaliacién da propia practica docente

Despois de cada avaliacion e dependendo dos resultados obtidos pola gran maioria do alumnado, procederase a comprobar se o ritmo de aprendizaxe na aula é o axeitado para cumprir a programacion prevista. En
todo caso, tentarase axustar o mais posible para que o alumnado poida asimilar a maioria dos conceptos e practicas que foron repartidas na programacion desta materia.

Outro elemento que se tera en conta sera a resolucion dos exercicios que se iran facendo despois de cada unidade didactica que axudara a recofiecer se 0 alumnado presente na aula entende a materia impartida
con anterioridade. Neste caso, se as resolucions non son as previstas, haberia que considerar de realizar algunhas outras que se adaptasen mais a sua comprension.

O obxectivo destas modificacidns seria sempre o de adecuar os contidos & comprension do alumnado para asi poder lograr o seu interese pola materia.

8. Medidas de atencidn a diversidade

8.a) Procedemento para a realizacion da avaliacion inicial

O inicio de curso, e durante as primeiras semanas, farase unha avaliacin inicial deste modulo de Dinamizacién do Punto de venda para poder establecer que cofiecementos ten o alumnado sobre 0 mesmo. Asi
mismo na reunién co demais docentes do grupo establecerase dificultades, cofiecementos previos de cada un dos alumnos e alumnas. A fin de terse en conta os cofiecementos que adquiriron con anterioridade para
poder ir adaptando o curriculo do médulo ao alumnado presente e desta maneira tentar acadar os obxectivos e os resultados de aprendizaxe que conforman a programacion que se propdn, asi como a relacién que
existe cos outros madulos deste ciclo formativo.
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8.b) Medidas de reforzo educativo para o alumnado que non responda globalmente aos obxectivos programados

Despois de realizada a avaliacion inicial e ao longo do curso, poderiase detectar o alumnado que ten dificultades para a aprendizaxe de determinadas materias. No caso do mddulo de Dinamizacion do punto de
venda, haberia que planificar e organizar actividades que se adaptasen ao nivel deste alumnado para asi poder tentar conseguir os obxectivos minimos requiridos. Estas actividades adaptarianse s necesidades
individuais. O docente desta materia tentaria realizar estas actividades na propia aula, cando o resto do alumnado estivese a realizar tarefas que non requirisen o apoio docente, ou ben en horas ou recreos que non
interfiriesen no proceso educativo deste alumnado con dificultades.

9. Aspectos transversais

9.a) Programacioén da educacion en valores

A formacion deste alumnado, ademais dos valores que se consideran imprescidibles na aula como son o traballo en equipo, respecto, educacion, axuda entre iguais, € a critica positiva, e tddolos valores que doten
ao alumnado cémo persoas civicas. Para levar a cabo esta tarea empregaremos calquer medio audiovisual ou musical que nos permita chegar ao alumnado.

9.b) Actividades complementarias e extraescolares

Todalas actividades propostas polo Departamento: saidas, exposicions, charlas ou de calquer outra indole.

10.0utros apartados

10.1) Protocolo COVID

Durante a vixencia do protocolo COVID, existe a posibilidade de ter alumnado en corentena que ten dereito a asistencia a clase. Para poder cumprir con isto, o centro conta con aula virtual e na clase dispomos de
camara web, ordenadores e conexcién a Internet. Grazas a isto e a incorporacion de ferramentas virtuais que fixo a Conselleria (falemos), sempre que sexa necesario, € non haia problemas técnicos fora do noso
control, realizaranse conexions cos alumnos e alumnas en corentena durante a clase, de xeito que poidan seguila coa maior normalidade posible.

Dependendo da situacion concreta, teranse tamén en conta os horarios espello propostos, asi como os sucesivos protocolos que a Conselleria poida establecer.

En todo caso, sempre se manterd unha comunicacion directa ¢ alumnado, tanto a través da aula virtual como do correo.

Ademais, a aula virtual sempre estara actualizada cos recursos que se estean utilizando en clase.

No caso de ter que realizar examens de xeito virtual, tentarase simular o exame que teria que facer na aula. Buscarase un oco no horario no que tanto o alumno como o profesor poidan desenvolver esta actividade
coa maior concentracion posible. Para isto, poderase utilizar tanto a aula virtual como a videoconferencia, quedando debidamente rexistrado o resultado de dita proba.
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